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雨天為你帶來什麼困擾呢？
Does rainy weather bring you trouble?
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雨傘失竊
影響心情

多數人共同的問題：害怕失竊
Ａ Common Problem for most people: the fear of theft

使用過的雨傘只能手提
否則包包會沾濕
放在外面又怕失竊

.

失竊後，找尋與提告的
時間成本與社會成本過高



不論外面多大的風雨，
願內心由我們為你撐傘。
Despite it’s raining outside,
 hope it’s sunny in your minds. 



我們提供的解決方案
Solutions

適合低調的人群
外觀與常見的傘無差異

用於送禮或收藏，
給予每支傘特殊意義

可客製化姓名 

接下來讓我們為你展示產品細節⮕
解鎖能力

易於傘支的保存
伸縮扣

大幅減少被偷竊的可能性
密碼鎖



價值主張  

為此我們提供一款輕巧方便、可隨身攜帶的
‘‘雨傘防盜鎖’’ 

Umbrella anti-theft lock:
解決下雨天雨傘被偷的問題

the solution to prevent umbrella theft on rainy days



伸縮扣的支點端設置
於傘架上

將傘隻收起時，傘面與傘柄
中間多出的空間放置密碼鎖

密碼鎖與深鎖扣能夠扣上

打開傘隻時只要解開密碼，
解扣的伸縮扣便隨著傘架展開
回到支點端。

因此傘隻在使用時不會有多餘
的零件垂掛、不遮擋視線。



We indeed care how you feel
我們在乎你們的感受

Stage
1

Stage
2

提供良好的售前與售後服務
例如：清晰的產品介紹、
保固、客戶支援

Stage
3

Stage
4提供即時的客戶支援，

解答疑慮，
幫助顧客做出購買決定

提供安全可靠的付款方式，
保證顧客的交易安全

建立社群，
與客戶互動、收集反饋，
並持續改進產品



如何獲得？

線上平台（網站、App）

成立實體店面

也有與實體零售店合作，
    例如：超商、餐飲店面、書店等



重要活動
Essencial Activities

01 持續對市場進行調查
例如：市場分析、
消費者趨勢、 行業發展趨勢等

02 定期進行客戶滿意度調查，
並根據調查結果持續研發與改進

03

04

行銷推廣活動，
包括線上廣告、
社群媒體宣傳等

提供團隊持續教育訓練和升
遷機會，
提升專業能力和工作效率，
確保團隊的高效運作



我們的收入來源
Income resource

加入訂閱制會員服務，
提供定期更新的產品功能或配件

1 雨傘防盜鎖的銷售收入
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成本結構
Cost Structure

設計、測試、設備

研發成本

原材料採購、
生產加工、包裝

生產成本

廣告宣傳、促銷活動

行銷成本

人力薪資、租金、
辦公用品成本

運營成本

產品保固、零件、維修

售後服務成本

產品運輸配送、
倉儲、物流管理

物流配送成本
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我們的合作夥伴
Collaborative Partners

高品質的製造能力，產品標準化，
降低生產成本

生產製造廠

擴大銷售渠道，提高產品曝光率，
並提供即時的售後服務

實體零售商

快速可靠的物流，
產品準時送達客戶手中，
提高客戶滿意度

物流合作廠商

擴大市場覆蓋面和品牌知名度，
吸引更多潛在客戶

行銷合作廠商

專業的技術支援，
解決產品開發過程中的技術難題

技術合作廠商

借助網路銷售平台和數位行銷工具，
擴展產品網路銷售渠道，
增加品牌曝光和線上銷售量

網路平台提供商 



ABOUT US

總經理
周翰威 社會四

銷售長
蔡依洺 英文二 

行銷長
楊雅瑄 經濟三甲

永續長
黃靖玲 哲學二智

指導教授
Professor 徐美婷

財務長
陳品淳 餐旅三乙



Thank you for the
attention
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